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PROYECTO OBRAS DE TRANSFORMACION AEROPUERTOS:
RAMON VILLEDA MORALES - SAN PEDRO SULA

JUAN MANUEL GALVEZ - ROATAN.

|. Informacion General.

El Aeropuerto Internacional Ramon Villeda Morales (SAP) se encuentra ubicado a 20 km
de la ciudad de San Pedro Sula, Cortés. Es el Aeropuerto internacional de mayor
importancia en Honduras, por el niUmero de operaciones y la cantidad de pasajeros que
transitan diariamente. Con un promedio mayor a 55 operaciones comerciales y otra
proporcién de operaciones de carga y aviacion genera.

El Aeropuerto cuenta con una pista de concreto hidraulico 2,805 m de longitud x 45 m de
ancho, de forma paralela a la pista se encuentra la calle de rodaje de 2,870 m de longitud x
23 m de ancho aproximadamente. Ambas construidas hace mas de 30 anos. Asimismo,
areas para atencion de vuelos como ser la plataforma internacional, carga, aeroclub y
aviacion general.
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A su vez El Aeropuerto Internacional Juan Manuel Galvez (RTB) se encuentra ubicado a
3 km del centro de Roatan, Islas de la Bahia. Es el Aeropuerto internacional de mayor
importancia turistica en Honduras, por el nUmero de operacionesy la cantidad de pasajeros
que transitan, por lo que es necesario asegurar el buen estado de las instalaciones
aeroportuarias de ambas instalaciones aeroportuarias en cumplimiento de la normativa
nacional e internacional.

II. Justificacion

El secretario ejecutivo de SERVICIO AEROPORTUARIO NACIONAL (SAN-EHISA),
buscan contratar los servicios de empresas para llevar a cabo las OBRAS DE
TRANSFORMACION DEL AEROPOUERTO RAMON VILLEDA MORALES Y JUAN
MANUEL GALVEZ, que comprende importantes remodelaciones en el mismo.

Ambos aeropuertos ha sido testigos de un notable crecimiento en el trafico de pasajeros
en los Ultimos afos, superando con creces las capacidades originales de sus instalaciones.

Este aumento en la actividad aeroportuaria ha generado una serie de desafios que afectan
directamente la infraestructura destinada a la una funcionalidad eficiente de los servicios
que presta el aeropuerto.

A continuacion, se detallan las razones que justifican la necesidad de mejorar las
instalaciones:

» Limitaciones en la disposicion de espacios Utiles: El incremento en el trafico de
pasajeros ha resultado en una mayor demanda de espacios que permitan la
eficiente prestacion de los distintos servicios que presta el aeropuerto a los
usuarios.
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) Riesgos para la Seguridad: La disposicion de espacios e infraestructura limitada, no
conforme con la intensidad de las necesidades, siempre supone riesgos tanto para
la sequridad de los usuarios, como para la calidad de los servicios que se prestan.

7 Necesidad de Modernizacion: Es urgente el desarrollo de proyectos que tengan
como proposito la modernizacion de las instalaciones del aeropuerto, y de esta
manera garantizar su capacidad para satisfacer las demandas actuales y futuras.

lll.  Objetivos.

Objetivo General:

Disenar y suministrar el procesamiento de los pasajeros de la terminal, con un disefo
acorde con el lenguaje arquitectonico del proyecto de remodelacidn que se esta llevando a
cabo, que asegure satisfacer las necesidades de los usuarios del aeropuerto a quienes estan
destinados, a las zonas funcionales de Migracion, facturacion y salas de embarque.

Objetivos especificos:

» Suministrar un material adecuado acorde con las especificaciones y durabilidad
para garantizar un plan de sequridad para pasajeros y personal del aeropuerto,
sobre todo en condiciones de alta demanda (horas pico).

V. Alcance de los servicios.

4.1 Alcance de los servicios.

(SAN-EHISA) contratara la totalidad de los servicios mediante un Contrato del suministro
de rompe flujos aeroportuarios para las siguientes sedes a continuacion:

pag.7



ROMPE FLUJOS AEROPORTUARIOS

N° Descripcion Cantidad

El Aeropuerto Internacional Ramoén Villeda

1 Morales (SAP)

800 unidades

El Aeropuerto Internacional Juan Manuel

2
Galvez (RTB)

500 unidades

TABLA 1 ALCANCE DE ROMPE FLUJOS NUEVOS SAP Y RTB.

Los Rompe Flujos deberan quedar totalmente instalados y listos para su puesta en servicio
en 4o dias calendario a partir de la firma del contrato.

4.3 Consideracion N°1: Materiales y Especificaciones:

El Oferente ofrecera una propuesta con los siguientes lineamentos:
a) Suministro de materiales certificados.

b) Supervision técnicay pruebas de funcionamiento.

c) Tamano de cinta: scm de ancho y 2.2 metros de largo retractil.
d) Cinta color negra personalizada con logo de (SAN-EHISA).

e) Baseytubo de metal (hierro).

f) Altura del pin minimo 0.82 mts.

4.4 Consideracion N°2: Proyecto en base a fichas de precios

unitarios:

El Oferente debera considerar en su propuesta que la modalidad serd mediante cantidades
de precios unitarios, por lo que sera su responsabilidad incluir en las fichas de precios
unitarios todos los costos asociados de acuerdo con proyectos de este tipo, afadiendo al
alcance cualquier trabajo que identifique sea necesario, aunque no esté explicitamente
mencionado en estos términos y sus anexos. A manera de ejemplo se menciona: toda
garantia y todo lo que sea necesario para la correcta y total ejecucion.

4.5 Consideracion N°3: Vida Util y Garantias:

El oferente debera considerar en su oferta una vida Util de al menos 5 anos, para lo cual se
exigira una garantia minima de 2 afos para cualquier defecto o desgaste prematuro.
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a) (SAN- EHISA) revisard y tendra potestad de aprobar o rechazar que debe
proporcionarle, si estos no se acomodan a la Propuesta Técnica.

b) El oferente debera implementar cualquier comentario de (SAN-EHISA) o sus
consultores con respecto a los disenos propuestos, asi como las resultantes de
cualquier Orden de Cambio u otra alteracion o adicion requerida en el transcurso de la
adquisicion de los suministros.

c) Todos los cambios al disefo, una vez presentados a consideracion de (SAN-EHISA),
deben ser previamente aprobados por escrito.

4.7 Planificacion de los trabajos

Desarrollar un plan de entrega de los trabajos de manera que el proyecto pueda ser
desarrollado de manera eficaz y eficiente, dentro de las areas descritas por el ofertante.

4.9 Programacion: Plazos y Condiciones de los trabajos

El ofertante se compromete a entregar en tiempo y forma el producto segun las
condiciones de los términos de referencia.

,.).
En el pago por los servicios celebrados en el Contrato, se deben tener las siguientes
consideraciones sobre la estructura del pago:

1. El Oferente deberd presentar un presupuesto el cual debe incluir los costos del
suministro solicitados. Este presupuesto debe basarse en una evaluacion detallada
de los requerimientos y entregas de 8oo unidades en SAP y 500 unidades en RTB.
El suministro serd entregado libre de pagos aduaneros, costos de transporte,
seguros y cualquier costo asociado al producto, entregandolo en las instalaciones
ubicadas en los aeropuertos Ramon Villeda Morales (SAP) y Juan Manuel Galvez
(RTB).

2. Contrato y términos de pago: Se pagara el cincuenta por ciento (50%) del valor del
Contrato por concepto de anticipo, previa presentacion de la garantia bancaria o
fianza de anticipo equivalente al 100% del valor anticipado. El restante cincuenta
por ciento (50%) se pagara contra entrega de los insumos y suministros, con la
respectiva Acta de Recepcion de losinsumos a proveer debidamente aprobados por
SAN-EHISA contra entrega de la Garantia Bancaria de Calidad.
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V. Teérminosy Condiciones

Todo el producto deberd ser entregado segun las condiciones establecidas en este
documento.

VI. Presentacion de la Oferta.
7.1 Presentacion de las Ofertas

La Evaluacion de las ofertas de los trabajos para Suministro e Instalacion de los Rompe
flujos Aeroportuarios, se realizara de forma integral.

El Oferente debe presentar el contenido de la oferta:

o Carpeta N.°1. - Oferta técnica del oferente.

o Carpeta N.°2. - Oferta econdmica del oferente.

Las ofertas deben ser presentadas de forma fisica (una original y una copia) en carpetas

separadas.

>

1. Formato Profesional: Presentacion clara y profesional de la oferta.

2. Documentacion Completa: Asegurar que toda la documentacidon requerida,
incluyendo certificados, referencias y cualquier otro documento relevante, esté
incluida y sea facilmente accesible.

3. Revision Final: Revision exhaustiva de la oferta antes de su presentacion, para
garantizar la precision y coherencia de la informacion proporcionada.
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7.2 Oferta Técnica.

La oferta técnica debera contener como minimo la siguiente informacidn, que debera ser
presentada en el siguiente orden:

>

Cada hoja de la siguiente documentacion debera estar endosada y sellada en ambas caras

por parte de la empresa participante.

,.).

Descripcion de las actividades por realizar, segun se detallaron en el alcance.

,.).

Presentacion del personal clave que estara involucrado en el Suministro e Instalacion de

Rompe Flujos Aeroportuarios, asi como los recursos y equipos disponibles para la ejecucion

del trabajo.

Organigrama y composicion del Equipo de Trabajo, con la descripcion del Personal
Profesional que asignarg, indicando las tareas asignadas a cada uno.

>

Losdocumentos de cumplimiento que deberan enviarse en este apartado deberan de incluir
la informacion que se describe a continuacion:

1.
2.

A o

N

Copia del Registro Tributario Nacional o RTN.

Fotocopia del documento de identificacion nacional (DNI) del representante
legal de la empresa.

Fotocopia de Escritura de Constitucidn y sus modificaciones, en la cual, se determine la
finalidad y si esta, sea igual o similar a los servicios solicitados por (SAN-EHISA).
Permiso de operacion.

Constancia de Pagos a cuenta.

Declaracion Jurada de no estar comprendido en ninguno de los casos a que se refieren
los Articulos 15y 16 de Ley de Contratacion del Estado.

Presentar constancia con plazo no menor a 6 meses extendida por el Ministerio
Publico que exprese que la empresa como persona juridica, asi como todos los
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10.

11.

accionistas de esta, que no estan siendo investigados, en procesos o condenados por
acciones constitutivas de delito.

Capacidad Financiera de la Empresa, sequn estados financieros de los Ultimos 3 afos,
incluyendo ano 2023, se aceptara estado financiero interino de este afio Unicamente.
El estado financiero debera estar debidamente firmado por el representante legal y
contador colegiado.

Referencias bancarias de crédito, a través de una Constancia de Linea de Crédito
autorizada por un banco local, que indique la facilidad de la empresa de obtener una
linea de crédito que cubra el 100% de la garantia de anticipo mas el monto de la
garantia de cumplimiento del 10% del valor del contrato, mismas que se entregaran
al inicio del proyecto en un plazo de tiempo establecido en el contrato.

Constancia de estar inscrito en la Oficina Normativa de Contratacion y Adquisiciones
del Estado "ONCAE".

(SAN-EHISA) se reserva el derecho de solicitar informacion adicional o actualizacion de
los documentos segun considere pertinente.

Cada unade las constancias solicitadas, deberan estar vigentes. Todas las fotocopias de los
Documentos solicitados deberan estar debidamente autenticados por Notario, en un
Certificado de Autenticidad distinto al de la Declaracion Jurada.

(SAN-EHISA) no se hace responsable si las ofertas no son recibidas en el plazo indicado, en
CUyoO caso no seran aceptadas.

7.4 Oferta Economica

La oferta econdmica deberd contener la siguiente informacion, que debera ser presentada

en el siguiente orden:

Formato de cotizacion SAN-EHISA debidamente firmado y sellado.

La oferta economica debe incluir los costos directos e indirectos relacionados con
lo cotizado y en Lempiras.

7 Costos Adicionales: Consideracion de cualquier costo adicional que pueda
surgir durante la ejecucion del proyecto, y como seran manejados.

La oferta econdomica debera de ser presentada incluyendo valores de impuestos y
traslados de equipo
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7.6

Entrega y Presentacion de las Ofertas en Fisico

7 Laofertadebera ser entregada en fisico en las oficinas Administrativas de SAN/EHISA
ubicadas en la cuidad de Tegucigalpa, Distrito Central, Paseo Los Proceres, Edificio
“A”, sto. Piso, Local 301, con atencidn al Departamento de Adquisiciones en sobres

sellados el 3 de septiembre de 2025 de 8:00 a.m. a 3:00 p.m.

7 La oferta debera presentarse en idioma espanol.

» Cada paquete deberd almacenarse en un conjunto que conlleva ambas ofertas (N°1 -

propuesta técnica y N°2 — propuesta econdmica) una original y una copia en el mismo

paquete.

7.7 Validez y Precio

1.

La oferta deberd tener una validez de cuarenta (40) dias calendario a partir de la
fecha de presentacion de las propuestas.

Si existiese una discrepancia entre palabras y cifras, prevalecera el monto de menor
valor.

Si para un mismo bien o servicio existen dos precios unitarios diferentes, para fines
de evaluacion se tomara el mayor de ellos y para fines de contratacion el menor.
No se aceptara ninguna oferta que modifiquen, tergiversen o no responda a estos
Términos de Referencia.

La elaboracidn de la oferta no implica ninguna obligacion por parte de (SAN-EHISA)
es decir, que no se responsabiliza de cancelar ningun costo incurrido por el
participante en la presentacion de la oferta, independientemente de los resultados
del proceso de evaluacion.

7.8 Coordinacion y Plazos de consultas

1.

Para poder preparar la oferta, el oferente debera leer cuidadosamente cada inciso
detallado en el presente documento. Por consiguiente, la empresa (SAN-EHISA),
no se hara responsable por falta de conocimiento o mala interpretacion de este

documento por parte del oferente.
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2. Si algun oferente necesita alguna aclaracion al respecto o existan dudas sobre el
presente documento, debera enviarlas al correo de Gerencia de Adquisiciones:

gerencia.adquisiciones@ehisa.hn con copia a delmy.meza@ehisa.hn ; con mas de

48 horas de antelacion.

VII. Condiciones Contractuales

8.1 Tiempo de Entrega

Una vez firmado el contrato y entregada las garantias bancarias o fianzas, se empezaran a
contar cuarenta (40) dias calendario, sera el tiempo maximo para la entrega de los
suministros e instalacion solicitada. Con la suscripcion del Contrato, El Oferente presentara
en un plazo no mayor a 5 dias habiles, la garantia de anticipo y garantia de cumplimiento
estas seran aprobadas por (SAN/EHISA), para el respectivo pago de este.

(SAN/EHISA) se reserva el derecho de cancelar la contratacion y adjudicar al sequndo lugar
en caso de que el Oferente no presente las garantias en el plazo antes descrito. El tiempo
de entrega contempla traslado, suministro e instalacion de equiposy cualquier otro tiempo
necesario.

8.2 Forma de Pago

El 50% del valor del Contrato en concepto de anticipo, porcentaje maximo a otorgar, previo
a garantia y presentacion de garantia bancaria y/ fianzas. 50% restante se pagara contra
entrega debidamente aprobado por (SAN/EHISA).

,.).

1. Impuestos: El Oferente es responsable de atender todas las obligaciones fiscales
que surjan del Contrato.

2. Moneda de la Propuesta: La propuesta de precio debera ser lempiras (L) para las
empresas participantes.

,.).

El Oferente debera entregar a favor de EHISA una Garantia Bancaria de Anticipo por el
cien por ciento (200%) del valor anticipado. La Garantia es el requisito para solicitar el
desembolso de Anticipo, debe ser emitida por una entidad financiera establecida ya sea
Banco o Compania Aseguradora de reconocida solvencia y debidamente autorizada para
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operar en la Republica de Honduras. Dicha Garantia debera tener una vigencia minima de
tres (3) meses adicionales a la finalizacion del plazo del Contrato, sera efectiva hasta la
amortizacion del cien por ciento (200%) del valor por concepto de Anticipo.

>

Efectuada que fuere la Entrega y Recepcidn Final de la entrega de los suministros y
realizada la liquidacion del Contrato, El Oferente debera presentar la Garantia de Calidad
emitida por una entidad financiera, ya sea Banco o Compania Aseguradora de reconocida
solvencia y debidamente autorizada para operar en la Republica de Honduras para
garantizar el suministro objeto del presente Contrato por un periodo de doce (12) meses
posteriores de la Recepcion Final o Definitiva de suministro, para lo cual, se realizara una
(1) visita, diez (10) meses posteriores de la Entrega y Recepcion. Dicha Garantia serd porun
valor del cinco por ciento (5%) del valor total del Contrato, la entrega de esta Garantia se
estipula en el Contrato a partir de la entrega del acta de Recepcion.

,.).

El Oferente debera entregar a favor de EHISA, una Garantia de Cumplimiento por una
entidad financiera establecida en el pais, con el fin de garantizar el cumplimiento del
Contrato en plazo no mayor a 5 dias habiles. Su cuantia serd equivalente al diez por ciento
(10%) del valor total del Contrato segun se establezca en la oferta econdmica y con una
vigencia de al menos tres (3) meses adicionales al plazo de finalizacion del Contrato. La
garantia sera devuelta hasta el momento que se hayan cerrado todos los puntos de la “Lista
de Pendientes”.

,.).

La oferta debe incluir todos los costos del equipo y cualquier riesgo inherente al desarrollo
de las actividades.

,.).

El Oferente asumira todos los costos asociados con la preparacion y entrega de la
Propuesta, y el Cliente no sera responsable por tales costos, independientemente de la
forma en que se haga el proceso de seleccion o el resultado de esta.
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El Cliente no esta obligado a aceptar ninguna propuesta, y se reserva el derecho de anular
el proceso de seleccion en cualquier momento previo a la adjudicacion del Contrato, sin
que por ello incurra en ninguna obligacién para con el Consultor.

>

La adjudicacion puede darse por terminada segun las causas siguientes:

1. Mutuo acuerdo entre las partes, sin responsabilidad alguna y dando un previo
aviso de 15 dias calendario y por escrito.

2. A solicitud de una de las partes, por motivo de fuerza mayor debidamente
justificado y aceptado por la otra.

3. Siel Oferente incumpliere cualquier numeral de estos Términos de Referencia.

4. Porincumplimiento del plan de trabajo.

5. Siel Oferente presenta sus servicios de forma deficiente.

>

En caso de incumplimiento en la entrega de las garantias o en el plazo de entrega del
Informe Final y/o por razones no imputables al Contratante, el Oferente debera pagar una
multa segun lo especificado en el Contrato.

8.3 Formato de presentacion de oferta.

La presentacion de propuestas debe realizarse utilizando el formato de presentacion de
obra que se adjunta junto con los términos de referencia del proyecto. Este formato,
proporcionado en un archivo editable, esta destinado a que los Oferentes ingresen sus
precios de manera clara y organizada. Dicho formato debera estar firmado y sellado al
momento de presentarlo a (SAN-EHISA).

8.4 Consultas por Omision o Aclaracion

En caso de que al momento de la confeccion de las ofertas existiese una duda por parte de
los Oferentes, asi como consultas por omisiones o aclaraciones de lo dispuesto en el
Alcance, estas seran subsanadas via correo electrdnico y seran evacuadas a la brevedad
posible; la respuesta sera enviada a todos los oferentes.
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El tiempo para realizar este tipo de consultas serd dentro de los primeros cinco (5) dias
naturales después de recibida la invitacion a concursar. El correo electronico dispuesto para

dicho fin es: gerencia.adquisiciones@ehisa.hn

(SAN/EHISA) se reserva el derecho de modificar los términos del Cartel, asi como conferir
prorrogas al plazo de recepcion de las ofertas. Con cada modificacidn podran variarse los

términos o alcances que asi lo ameriten.

De acordarse una modificacion o prdérroga adicional a las establecidas en el cartel, éstas se
comunicaran a todos las empresas que hayan participado de las vistas programadas dentro
del plazo del concurso, en la direccion de correo electronico que hayan indicado en el
registro de la oferta electronica, con al menos tres (3) dias habiles de anticipacion al

vencimiento del plazo para recibir ofertas.

IX Documentos de Cumplimiento

Carta de presentacion de la Empresay carta de interés al proyecto
o servicio objeto de esta contratacion.

Copia simple de las escrituras de constitucion y todas sus
modificaciones debidamente inscritas en la cdmara de comercio.

Copia del Registro Tributario Nacional o RTN

Fotocopia del documento de identificacion nacional (DNI)
del representante legal de la empresa.

Fotocopia de Escritura de Constitucion y sus modificaciones.

Permiso de Operaciones.

Constancia de Pagos a cuenta vigente.

Constancia de estar inscrito en la Oficina Normativa de
Contratacion y Adquisiciones del Estado "ONCAE".

Declaracion Jurada de no estar comprendido en ninguno de los
casos a que se refieren los Articulos 15y 16 de Ley de Contratacion
del Estado.

Declaracion Jurada de no mantener juicios pendientes contra o a
favor del Estado, ni procedimientos legales porincumplimiento en
proyectos de construccion o suministros. Asi como la autorizacion
para la verificacion de la informacion en cualquier fuente a criterio
de EHISA.

Presentar constancia con plazo no menor a 6 meses extendida por
el Ministerio Publico que exprese que la empresa como persona
juridica, asi como todos los accionistas de esta, que no estan
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siendo investigados, en procesos o condenados por acciones
constitutivas de delito.
Carta de presentacion de la Empresa.
Foliado, firmay sello de cada una de las hojas de la oferta.
NOTA: Algunos items son subsanables, siempre y cuando se presenten en los dias requeridos por
(SAN/EHISA)
TABLA 1 CRITERIOS DE EVALUACION.

9.1 Criterios de Evaluacion

Para la evaluacién de la oferta econdmica y técnica para el Suministro e Instalacion de
Rompe Flujos Aeroportuarios, tanto los aspectos econdmicos como técnicos de la
propuesta para determinar su viabilidad financiera y su capacidad para cumplir con los
objetivos del proyecto, para ello se desglosan los criterios de evaluacion a ser considerados:

Empresa de solido prestigio con experiencia en la venta de los suministros Lo%
.. . 0
solicitados o productos a fin.
Referencias bancarias de crédito, a través de una Constancias de line de crédito Lo%
. . 0
autorizadas por el banco nacional.
Fichas técnicas las cuales deben detallar el tipo de material, peso, medidas de los "y
.. 0
suministros.
Garantia de los productos (minimo 2 afos).
20%
La experiencia se demostrara enviando al menos 2 constancias relacionadas con la .y
.. . 0
venta del suministro a fin.
Tiempo de entrega de lo requerido. 10%
Formato predeterminado para la presentacion de propuestas, constituye un Lo%
.. .y 0
elemento fundamental en el proceso de licitacion

TABLA 2 CRITERIOS DE EVALUACION
NOTA: El porcentaje minimo aceptable sera de 75 puntos.

Las empresas que pasen el minimo aceptable de |a oferta técnica se pasaran a evaluar las
ofertas econdmicas, y la oferta econdmica con el monto menor, serd la empresa elegida
para los trabajos.
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Aclarando, a las ofertas econdmicas que se encuentren en un 15% mayor o menor que el
presupuesto base no se le considerara ni calificara; en caso extraordinario que la mayoria
de las ofertas se exceden mas o menos del 15% del presupuesto base, se realizara un
proceso de ponderacion.

Cualquier aspecto no contemplado en estos términos de referencia serd definido en consulta
con las partes involucradas y de acuerdo con las normativas y estandares aplicables.

9.2 Presentacion de ofertas

La oferta debe presentarse por escrito debidamente firmada el 3 de septiembre de 2025
de 8:00 a.m. a 3:00 p.m., en las oficinas Administrativas de SAN/EHISA ubicadas en la
cuidad de Tegucigalpa, Distrito Central, Paseo Los Prdceres, Edificio “A”, 5to. Piso, Local
301, con atencidn al Departamento de Adquisiciones, debera aportarse un documento en
original y una copia adicional fiel del original.

Ambas deben venir en sobre cerrado y debidamente etiquetado.
No se aceptaran ofertas después de la fecha y hora antes indicada.

El Oferente debera asumir todos los costos asociados con la preparacion y presentacion de
su Oferta.

Las ofertas que no cumplan con lo solicitado en el presente alcance no seran tomadas en
cuenta para el proceso de adjudicacion.

A continuacion, se presentan una serie de especificaciones en que caso de ser requeridas
debido a trabajos de preparacion para la Instalacion y Suministro de Rompe Flujos
Aeroportuarios.

CAPITULO 1: Provisiones Generales

LO ESTIPULADO EN ESTE CAPITULO ES APLICABLE PARA EL CONTRATO Y SUS
COMPONENTES.

,.).

1.1.1 Generalidades
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EL Oferente deberd obtener todos los derechos, permisos, y licencias, pagar todos
los derechos, honorarios, impuestos y otras cargas tributarias, y hacer todas las
notificaciones necesarias e incidentales al debido y legal progreso del cumplimiento
del suministro solicitado. El Oferente debera cumplir con todas las inscripciones,
matriculas, registros a que la legislacion nacional vigente le obligue; y su
conocimiento y cumplimiento debera ser obligatorio.

1.1.2 Costos asociados a los conceptos indicados en esta seccion

Los costos de las obligaciones y gastos relacionados con los conceptos que se indican en
esta seccion no tendran pago por separado.

,.).

Con el fin de asegurar que el suministro adquirido cumpla plenamente con los requisitos
técnicos, de calidad y contractuales establecidos, la aceptacion o rechazo por parte del
Oferente se efectuara conforme a lo estipulado en el Contrato y demas documentos
contractuales aplicables.

La aceptacion o rechazo por el Oferente; sera efectuada de conformidad con lo establecido
en el Contrato, y demas documentos contractuales aplicables, o en su defecto, como se
acuerde segun sea necesario, y, de conformidad estricta, con los resultados de las pruebas
y ensayos aplicables y sus parametros o limites permisibles, asi como lo establecido en la
compra del suministro, cuya opinidn en caso de controversias sera de vital importancia.

Tales pagos cubriran todos los costos involucrados en cada concepto del suministro al
precio unitario establecido, pago que ya tendra incluido el costo o monto que el Oferente
debera asumir por concepto de cargas tributarias, ya sea nacionales o municipales.

Declaracion de Renta, en el caso de un Oferente extranjero, y como parte del cumplimiento
de sus obligaciones bajo las leyes impositivas de Estado de Honduras, el Oferente, antes
de ausentarse del pais, debera cumplir con toda obligacion legal, y presentar una
declaracion de renta ante la autoridad competente y solicitar la inmediata liquidacion de
esta.

,.).
El Oferente no podra subcontratar o transferir cualquier parte de este Contrato sin la
aprobacion del Propietario, El término subcontrato empleado en esta documentacion,
designara al contrato directo entre El Oferente y su Oferente para la adquisicion del
suministro. En todo caso, el Oferente sera siempre responsable por el cumplimiento todas
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las disposiciones contractuales aplicables a él en esas actividades subcontratadas por
medio del respectivo contrato entre ambos.

,.).
Cambios en las cantidades sin modificacion.

Los cambios en las cantidades podran ser autorizados Unicamente por el Contratante.
Cuando el Contratante autorice cambios en las cantidades, ya sea en aumento o
disminucion, tales cambios solo podran ser implementados por el Oferente cuando haya
recibido instrucciones escritas de parte de SAN-EHISA, y con la aprobacion y autorizacion
de la Unidad Ejecutora.

La violacidn de esta disposicion puede tener como resultado el no pago de cualquier costo
adicional en el caso de que el Oferente la haya ejecutado. En ningun caso, el Oferente
debera ejecutar algo adicional a partir de instrucciones verbales o que no hayan sido
comunicadas mediante los procedimientos aqui establecidos.
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VIIl.  ANEXOS:

,.).

'BENEFICIOS

. Duracion Mayor de 5 anos en estado impecable
l Base diseflada para resistir rayones y peladuras

.Cinta de material textil resistente

l Nuestros postes se pueden reparar para larga duracior —

' ESPECIFICACIONES

. Le ayuda a orientar y dirigir mejor a sus clientes, evitan
l Fabricados con material de alta resistencia.

lSin seguro de macho, sistema de regresado lento

l Pintura Anodizada, provocando mayor proteccion

JJ Attura: 0.87 M

l Largo de Cinta: 2.20 Mts.

SN

SEAVICIO AEROP!

HONDURAS HONDURAS
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..)
El disefio del logo SAN serd publicado junto con los términos de Referencia en el siguiente
enlace https://san.hn/licitaciones/

pag. 23



