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CARTA DE INVITACION A LICITACION PUBLICA

Tegucigalpa, 21 de octubre de 2025

Asunto: Invitadon a Licitacion Pablica Nacional LPN-EHISA/SAN-27-2025 “Alquiler de Espacios
Comerdiales para DUTY FREE en los Aeropuertos Ramén Villeda Morales y Juan Manuel Galvez.

Reciban un cordial saludo, desedndoles muchos éxitos en el desempefio de sus labores.

La Empresa Hondurefia de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios S.A. (SAN/EHISA, S.A) tiene
el agrado de invitarle, en representacion propia o de su organizacion, a presentar una oferta para
la Licitacion Pablica Nacional LPN-EHISA/SAN-27-2025 “Alquiler de Espacios Comerciales para
DUTY FREE en los Aeropuertos Ramén Villeda Morales y Juan Manuel Galvez.

Este proceso de licitacion estd abierto a todas las empresas hondurefias y extranjeras que
demuestren interés en participar y cumplan con los requisitos establecidos. Los Términos de
Referencia, que induyen las especificaciones técnicas del proyecto y los detalles del proceso de
contratacién, estdn disponibles en nuestro portal web: www.san_hn.

Podran participar las empresas legalmente constituidas o representadas en el pais, siempre que
cumplan con los requisitos establecidos en los Términos de Referencia.

La entrega de ofertas deberd realizarse el 07 de noviembre de 2025 de 8:00 a.m. hasta las 2:00
p.m. en las oficinas administrativas de EHISA/SAN en la dudad de Tegucigalpa, Distrito Central,
Paseo Los Proceres, Edificdo "A", 5to. Piso, Local 301, con atencién al Departamento de
Adquisiciones.

Servicio Aeroportuario Naclional
Edificio A, Paseo Préceres: Local 301, S5to piso.
Tegucigalpa M.D.C., Honduras, C.A.
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2. Datos generales del proceso

Alquiler de Espacios Comerciales en Zona DUTY FREE de los Aeropuertos
Internacionales Ramon Villeda Morales y Juan Manuel Galvez.
Consiste en el alquiler de espacios comerciales en las siguientes areas de la terminal:

v SAP - Local LC-36 — Primer Nivel - Area de alquiler: 101.07 m2

v SAP - Local LC-13 — Segundo Nivel - Area de alquiler: 202.33 m2

v RTB - Local FC-08 — Primer Nivel - Area de alquiler: 190 m2
Ubicacién: Terminal de Pasajeros del Aeropuerto Internacional Ramon Villeda Morales (SAP).
Ubicacién: Terminal de Pasajeros del Aeropuerto Juan Manuel Galvez (RTB).
Contratante: EHISA-SAN — Servicio Aeroportuario Nacional / Empresa Hondurefia de

Infraestructura y Servicios Aeroportuarios

3. Antecedentes
Mediante Decreto Ejecutivo numero PCM-084-2020, el Presidente en Consejo de Ministros, con
base al articulo 245 de la Constitucion de Honduras y los articulos 2, 11, 14 y 17 de la Ley
General de la Administracién Publica, autorizdé a la Procuraduria General de la Republica de
Honduras para constituir una sociedad anonima unipersonal denominada Empresa
Hondurefia de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios, Sociedad Anénima (EHISA, S.A.), la
cual esta ultima, en apego del Decreto antes descrito y el Acuerdo Ejecutivo numero 039-
2020, se constituyé la sociedad mediante instrumento publico numero 16, autorizada por el
Notario Aldo Federico Cosenza Bungener, en fecha 4 de septiembre de 2020, e inscrita bajo el
asiento niumero 61304 y con matricula numero 2581862 del Registro de Sociedades Mercantiles

del Departamento de Francisco Morazan, Centro Asociado del Instituto de la Propiedad (IP).

Asi mismo, mediante el supra citado Decreto Ejecutivo, se autorizd igualmente a la Secretaria de
Estado en los Despachos de Infraestructura y Servicios Publicos (INSEP) a suscribir con EHISA
S.A., un contrato de gestion, administracion y operacion de los aeropuertos internacionales
“GUILLERMO ANDERSON" (LA CEIBA), “JUAN MANUEL GALVEZ” (ROATAN) y “RAMON
VILLEDA MORALES” (SAN PEDRO SULA), a fin de asegurar la continuidad en las operaciones
de estos a partir de la fecha de vencimiento de la concesion bajo la cual actualmente se
encuentran, y manteniendo los mas altos estandares de calidad y seguridad en sus

operaciones.
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La Empresa Hondurena de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios, Sociedad Andénima
(EHISA S.A.) gestiona, administra y operaen los siguientes Aeropuertos Internacionales:
> Aeropuerto Internacional Guillermo Anderson (La Ceiba)
> Aeropuerto Internacional Juan Manuel Galvez (Roatan)

> Aeropuerto Internacional Ramén Villeda Morales (San Pedro Sula)

Asi como en los siguientes aerédromos del pais:

Choluteca, departamento de Choluteca

= Gracias, departamento de Lempira

Rio Amarillo, municipio de Santa Rita, departamento de Copan

El Aguacate, departamento de Olancho (por medio de la accion y control de las Fuerzas

Armadas de Honduras)

Tela, departamento de Atlantida

Trujillo, departamento de Colon

Utila y Guanaja, departamento de Islas de la Bahia; y cualquier otro aeropuerto

internacional o aerddromo nacional que deba de ser administrado por el Estado.

Los aeropuertos que opera EHISA-SAN proveen servicio en Honduras un area metropolitana
importante que es San Pedro Sula, también a diversos destinos turisticos, como son: Roatan; La
Ceiba. Los aeropuertos SAP, RTB, LCE estan designados como aeropuertos internacionales bajo
la ley hondurena, lo que significa que estan equipados para recibir vuelos internacionales y
mantener servicios de aduana, de reabastecimiento de combustible y de migracién operados

por el gobierno de la Republica.

4. Naturaleza de los presentes Términos de Referencia
Los presentes Términos de Referencia son propiedad del Servicio Aeroportuario Nacional (SAN)
y La Empresa Hondurefia de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios, S.A. (EHISA); su
contenido no podra ser reproducido por medios impresos o electronicos, ni redistribuido sin el
consentimiento de la Institucion.

Reciprocamente, EHISA/SAN se compromete a no revelar, copiar o divulgar la informacion

proporcionada por los oferentes en respuesta a la presente invitacion a cotizar.
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Los presentes Términos de Referencia no obligan a ninguna persona natural o juridica a presentar
una propuesta. De la misma manera, la presentacion de propuestas por parte de los oferentes no

obliga a EHISA/SAN a concretar ninguna contratacion.

4.1 Fraude y Corrupcién
EHISA-SAN, exige que todos los oferentes por participar en los procesos de contratacion

realizados por esta, observar los mas altos niveles éticos durante el proceso de seleccién y las
negociaciones o la ejecuciéon de un contrato. Los actos de fraude y corrupcion estan prohibidos,

incluyendo sin excepcidn los empleados y representantes de los oferentes.

4.2 Oferentes Elegibles

EHISA-SAN, exige que todos los oferentes por participar en los procesos de contratacién
realizados por esta, observar los mas altos niveles éticos durante el proceso de seleccioén y las
negociaciones o la ejecucion de un contrato. Los actos de fraude y corrupcion estan prohibidos,
incluyendo sin excepcidn los empleados y representantes de los oferentes.
NOTA: EHISA/SAN no aceptara propuestas técnicas y econdmicas de personas Naturales o
Juridicas que:

¢ Mantengan saldos pendientes por mora al momento de la recepcion de ofertas ya
sea clientes vigentes en el aeropuerto o que hayan tenido relacién en el aeropuerto
anteriormente.

e Tengan acuerdos de pago con la entidad y no se encuentren al dia con dichos pagos
al momento de la recepcién de ofertas.
Esto significa que, para poder presentar una propuesta, las personas o empresas interesadas
deben estar al dia con sus pagos pendientes, sin deudas en mora, o tener sus acuerdos de pago

totalmente cumplidos y actualizados antes de la recepcion de las propuestas con EHISA/SAN.

5. Justificacién
La Empresa Hondurefia de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios, EHISA, S.A., y el Servicio
Aeroportuario Nacional, SAN, buscan empresas interesadas en el arrendamiento de Espacios
Comerciales para DUTY FREE en el Aeropuerto Internacional Ramoén Villeda Morales (SAP)
y Juan Manuel Galvez (RTB).
Estos dos aeropuertos, son punto clave de entrada y salida de pasajeros y mercancias en
Honduras. Debido a su alto transito, este aeropuerto sus espacios comerciales de gran potencial

que deben ser aprovechados para generar ingresos y ofrecer una variedad de servicios a los
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viajeros y empresas. Este documento tiene como objetivo establecer los términos de referencia
(TDR) para la licitacién y arrendamiento de espacios comerciales de las areas DUTY FREE en
dichas instalaciones, garantizando transparencia, competitividad y el cumplimiento de las

normativas vigentes.

6. Objetivos de la Contratacion
6.1 Objetivo General

El objetivo principal de esta licitacion es asegurar un equilibrio en la oferta de servicios
comerciales dentro de los aeropuertos gestionados por el Servicio Aeroportuario Nacional
(EHISA/SAN). Buscamos atraer tanto a marcas internacionales reconocidas como a empresas
nacionales de alta calidad, con el fin de ofrecer una variedad de productos y servicios que
satisfagan las necesidades y expectativas de nuestros pasajeros, particularmente los que hacen
uso de los servicios de DUTY FREE que estas marcas ofrecen. Esta diversidad en la oferta
comercial no solo enriquecera la experiencia de los usuarios, sino que también promovera el
desarrollo econémico local al brindar oportunidades a negocios nacionales.

Ademas, mediante este proceso de licitacion, nos aseguramos de establecer un procedimiento
de participacién justo y transparente, garantizando que todas las empresas tengan igualdad de
oportunidades sin influencias indebidas o favoritismos. De esta manera, promovemos la
competencia leal y la integridad en la adjudicacién de los espacios comerciales Dentro de los

aeropuertos que administramos.

6.2 Objetivos Especificos
Para alcanzar el objetivo general se debera considerar los siguientes elementos con los cuales

se cumplira el alcance solicitado en el presente documento:

e Regular el arrendamiento de los espacios comerciales disponibles en el area DUTY FREE
del Aeropuerto Internacional Ramén Villeda Morales y Juan Manuel Galvez del cual
es objeto la presenta contratacion, bajo un marco de legalidad y transparencia.

o Establecer las bases para la licitacion publica de los espacios comerciales de las areas
DUTY FREE de dicho aeropuerto, en funcion de la rentabilidad y la calidad de los servicios
que se ofrecen.

o Asegurar la correcta utilizacion de los espacios del DUTY FREE para mejorar la

experiencia de los pasajeros y las condiciones de trabajo en los aeropuertos.
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o Obtener una oferta y experiencia de alto nivel para los pasajeros que hagan uso de las
areas del DUTY FREE que las marcas o empresas oferente dispongan, es decir oferentes

con la mejor imagen, oferta y estandares internacionales y/o locales.

7. Alcance de los presentes Términos de Referencia
Este proceso de arrendamiento abarca mas no se limita a establecer las condiciones minimas,
bajo las cuales se realizara el alquiler de los locales comerciales de las areas de DUTY FREE
dentro del Aeropuerto Internacional Ramoén Villeda Morales, ubicado en la ciudad de San Pedro
Sula y el Aeropuerto Internacional Juan Manuel Galvez. Los locales para alquiler son
exclusivamente para el DUTY FREE. Con el detalle de area a continuacion:

v SAP - Local LC-36 — Primer Nivel - Area de alquiler: 101.07 m2

v SAP - Local LC-13 — Segundo Nivel - Area de alquiler: 202.33 m2

v RTB - Local FC-08 — Primer Nivel - Area de alquiler: 190 m2
Las areas estan definidas en el anexo #1 que corresponde a los planos de los locales en

referencia.

Requerimientos técnicos y experiencia de los oferentes

8. Perfil de la empresa oferente

i. Indicar en la carta de presentacion de la empresa

ii. Portafolio de marcas que maneja la empresa (Resefia de cada marca).

iii. Experiencia de la empresa en el mercado al menos 3 afios minimo en servicios
similares. (Presencia como operador en aeropuertos y/o centros comerciales en
ciudades en el interior del pais o en el extranjero).

iv. Referencias comerciales y proveedores: se deben anexar dos cartas de
recomendacion cuando menos.

v. Informaciéon del representante legal y/o contacto inmediato. (Teléfono, correo
electronico).

vi.  Indicar la naturaleza de los servicios que ofreceran en el Duty Free.

8.1 Estrategia de comercializaciéon
a) Descripcion de productos.

b) Clientes objetivos.
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9.

Estrategias de comercializacion y servicio al cliente.

Medios de pagos (tarjetas de crédito, dolares americanos, euros, membresias etc.).
Variedad de rubros: con amplia variedad de oferta. S| APLICA.

Estrategias de comercializacién y experiencia al pasajero.

Beneficios que la marca ofrece a los pasajeros. Presentar tabla de beneficios si la marca
maneja beneficios diferenciados a los pasajeros. S| APLICA.

Envio de documentacion (en caso de existir) referente a acuerdos con proveedores o
litigios en caso de que exista alguna restriccion sobre marcas o limitantes de ofertas de

productos.

Diseno del local

Esta documentacién debera enviarse basada en la informacion y planos que comparta el

Aeropuerto con respecto a medidas y espacios ya preestablecidos (instalaciones sanitarias,

cocina, accesos, etc.).

a)
b)

Planos de planta arquitecténica acotados de las adecuaciones del local a alquilar

Plano de Alzadas.

Diagrama unifilar y cuadro de carga. Favor facilitar la carga a ser requerida en su local.
Renders 3D (al menos 3 renders con la imagen del local comercial con vista en diferentes
angulos).

Distribucion y equipamiento de cocina (si ofrecera servicios de menu de alimentos y
bebidas)

Materiales para utilizar (Memoria Descriptiva).

Detalle de mobiliario del local (especialmente si tendra mobiliario que haga uso de
electricidad como ser sillas reclinables, sillas de masajes, estaciones de carga para

aparatos electrénicos o similares.

9.1 Identificacién de personal
Debe considerarse que para todo el personal que trabaje en las areas a alquilar, por parte del

Arrendatario debera estar debidamente identificado, uniformado y contar con el logo de su

empresa, Y lo estipulado en el Manual de Seguridad Ocupacional del Aeropuerto. EHISA/SAN

hace saber a los oferentes que este apartado es de caracter obligatorio su cumplimiento.
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10. Consideraciones para la oferta econdmica
La empresa concursante debera presentar una oferta econdémica individual por cada

espacio/local. La propuesta econdmica debera considerar los siguientes conceptos:
a) Los oferentes deben presentar una oferta por el valor de los metros cuadros del local
ofertado.
b) Pago por Servicios Comunes: Se debera considerar una cuota de importe fijo importe fijo
de $3.50 (TRES PUNTO CINCUENTA DOLARES AMERICANOS) por metro cuadrado

para el mantenimiento y servicios de areas comunes.

Nota: El cobro mensual de la RMF sera facturado de manera mensual y depdsito en garantia
podra ser pagado en ddlares americanos o su equivalente en Lempiras depositado en la cuenta

correspondiente a la moneda en que decida establecer el contrato.

11. Presentacién de las Ofertas
El Oferente debe presentar el contenido de dos ofertas:

Carpeta N.°1. - Oferta técnica y documentos de cumplimiento del oferente.

Carpeta N.°2. -Oferta econémica del oferente.

Las ofertas deben ser presentadas de forma fisica (una original y una copia) y de forma digital
(una USB, en formato PDF, dentro de la oferta econémica original en fisico).
Cada hoja de la documentacién a presentar debera estar foliada, endosada y sellada por

parte de la empresa participante.

EN EL PRESENTE PROCESO DE LICITACION EL OFERENTE DEBE COTIZAR EL LOCAL
INDIVIDUALMENTE, INDICANDO QUE ES EL SIGUIENTE LOCAL:
e Local LC-36 — Primer Nivel - Area de alquiler: 101.07 m2

EHISA/SAN hara las evaluaciones técnicas, legales, administrativas y financieras de manera
individual para cada local a detallarse a continuacion:
e Local LC-13 — Primer Nivel - Area de alquiler: 202.33 m2

Para cada local se debe presentar:

Carpeta N.°1. - Oferta técnica y documentos de cumplimiento del oferente.
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Carpeta N.°2. -Oferta econémica del oferente.

12.1 Entrega de las Ofertas

La oferta debera ser entregada en fisico a la empresa EHISA/SAN, en sobres sellados, en fecha
7 de noviembre de 2025 de 8:00 a.m. a 2:00 p.m. en las oficinas de EHISA/SAN, ubicados en
Plaza Proceres, Edificio A, quinto piso, enfrente del Hotel Hyatt, Ciudad de Tegucigalpa, Distrito

Central.

12.2 Preparacion y formato de presentacion de las ofertas

12.2.1 Consideraciones generales:

Todos los documentos relacionados con las Ofertas deberan estar redactados en el idioma
espafiol.

Los precios deberan ser cotizados por el Oferente en délares americanos ($) o su equivalente en
Lempiras.

Para la presentacién de la Propuesta Técnica y Econdmica se deberan cumplir en forma
obligatoria las especificaciones y condiciones establecidas anteriormente. Cada hoja de la
documentacion presentada debera estar debidamente sellada, foliada y firmada (media firma) por
parte de la empresa participante.

La Propuesta Técnica y Econdmica deberan entregarse en papel membretado de la empresa
concursante.

El domicilio de entrega de la documentacion es en las oficinas de SAN/EHISA, ubicados en Plaza
Préceres, Edificio A, quinto piso, enfrente del Hotel Hyatt, Ciudad de Tegucigalpa, Distrito

Central.

Formato Profesional: Presentacion clara y profesional de la oferta, utilizando un formato que

facilite la comparacion y evaluacion por parte del cliente.

Documentacion Completa: Asegurar que toda la documentacion requerida, incluyendo
certificados, licencias, referencias y cualquier otro documento relevante, esté incluida y sea

facilmente accesible.

13.3 La Oferta Técnica

13.3.1 Documentos que conforman la oferta técnica
La oferta técnica debera contener como minimo la siguiente informacion, que debera ser

presentada en el siguiente orden:
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a) Carta de Presentacién de la Empresa.

b) Expresion de interés de Participacion en el arrendamiento de los espacios
comerciales.

c) Experiencia y Credenciales. Se debe presentar detalladamente Segun inciso
8.1.de los presentes Términos de Referencia.

d) Estrategia de Comercializacién

e) Disefio de Local

f) Adicionalmente a la propuesta técnica se deben anexar en un apartado llamado
“Documentos de cumplimiento” todos los documentos de cumplimiento detallados

en el inciso 13.3.2. a continuacion:

13.3.2 Documentacion de Cumplimiento
Los documentos de cumplimiento que deberan enviarse en este apartado incluiran la informacion

que se describe a continuacion y seran adjuntos en la propuesta técnica:

a)

b)

c)

d)

e)

f)
g)

h)

Carta de presentacion de la Empresa y carta de interés de ofertar el objeto de esta
contratacion

Copia del Registro Tributario Nacional o RTN de la empresa.

Fotocopia de Escritura de Constitucion y sus modificaciones, en la cual, se determine la
finalidad y si esta, sea igual o similar a los servicios solicitados por EHISA-SAN.
Fotocopia del documento de identificacion nacional (DNI) del representante legal de la
empresa.

Permiso de operacion vigente.

Constancia de pagos a cuenta vigente.

Declaracién Jurada de no mantener juicios pendientes contra o a favor del Estado, ni
procedimientos legales por incumplimiento. Asi como la autorizacion para la verificacion
de la informacion en cualquier fuente a criterio de EHISA-SAN.

Autorizacion del fabricante para distribucion o representacion de la marca en Honduras

(si aplica).

EHISA-SAN se reserva el derecho de solicitar informacion adicional o actualizacion de los

documentos segun considere pertinente.

13.4 La Oferta Econémica
A fin de dar validez y procesar la oferta econdmica el oferente debera presentar:
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13.4.1 Carta de oferta econémica.
El oferente debe indicar claramente cuanto es el valor mensual ofertado de alquiler.

13.4.2 Cheque de Depésito en Garantia
Cheque certificado o de caja, por un importe equivalente a dos meses del valor ofertado por

alquiler, mas un 5% de la actualizacién anual de la renta. Esto es: inflacion posterior a cada afio
del contrato, incluyendo la prérroga de la vigencia, agregandole el IVA respectivo. Es decir:
RMF X (2) MESES X (1.15) IVA X (1.05).

13.4.3 Documentos que conforman la oferta econémica
La oferta econémica debera contener la siguiente informacion, que debera ser presentada en el

siguiente orden:
a) Carta de Oferta Econdémica.
b) Cheque de Depdsito en Garantia.

c) Cheque de Sostenimiento de Oferta.

13.4.5 Validez y Precio
La oferta debera tener una validez de 30 dias calendario a partir de la fecha de presentacién de

las propuestas.
= Si existiese una discrepancia entre palabras y cifras, prevalecera el monto de mayor valor.
= No se aceptara ninguna oferta que modifiquen o tergiversen estos términos de referencia.

= El precio debera ser expresado en doélares americanos o su equivalente en Lempiras.

La elaboracién de la oferta no implica ninguna obligacion por parte de EHISA/ASAN, es decir,
que no se responsabiliza de cancelar ningun costo incurrido por el participante en la presentacion
de la oferta, independientemente de los resultados del proceso de evaluacion.

EHISA-SAN no se hace responsable si las ofertas no son recibidas en el plazo indicado, en

cuyo caso no seran aceptadas.

14. Aclaraciones, enmiendas y plazos de consultas

Para poder preparar la oferta, el oferente debera leer cuidadosamente cada inciso detallado en
el presente documento. Por consiguiente, la empresa EHISA/SAN, NO se hara responsable por
falta de conocimiento o mala interpretacion de este documento por parte del Oferente.

Si algun Oferente necesita alguna aclaracién al respecto o existan dudas sobre el presente

documento, debera enviarlas al correo de delmy.meza@ehisa.hn con minimo 3 dias de
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antelacién. No se aceptaran consultas en los ultimos 2 dias previos a la entrega de la oferta,
segun la fecha establecida por EHISA-SAN. De igual manera, los oferentes podran formular
consultas o solicitar enmiendas por escrito en la misma direccion y dentro el plazo indicado en
este numeral, EHISA-SAN. El Contratante también publicara sin demora las eventuales
enmiendas y/o aclaraciones en la pagina web de la institucion (www.san.hn).

Adicionalmente, en caso de que al momento de la confeccion de las ofertas existiese una duda
por parte de los Oferentes, asi como consultas por omisiones o aclaraciones de lo dispuesto en
el Alcance, estas seran subsanadas via correo electronico y seran evacuadas a la brevedad
posible; la respuesta sera enviada a todos los oferentes.

EHISA-SAN se reserva el derecho de modificar los términos presentes, asi como conferir
prérrogas al plazo de recepcion de las ofertas. Con cada modificacién podran variarse los
términos o alcances que asi lo ameriten.

De acordarse una modificacion o prorroga adicional a las establecidas en el presente documento,
éstas se comunicaran a todos las empresas que hayan expresado su participacion de interés al
presente proceso, en la direccién de correo electronico que hayan indicado en el registro de la
oferta electrénica, con al menos tres (3) dias habiles de anticipacion al vencimiento del plazo para

recibir ofertas.

15 Condiciones Contractuales

15.1 Entrega del local comercial
A partir de la suscripcion del contrato, EHISA/SAN tendra maximo 60 dias calendarios para hacer

la entrega del local comercial al arrendatario.

15.2 Forma de pago del alquiler

El pago de los espacios comerciales a alquilar por el Arrendatario, seran pagado a EHISA en
dolares americanos o su equivalente en Lempiras en la fecha de pago mensual estipulada y
cuenta bancaria, ambas indicadas en el contrato.

Con todos cargos por servicio que apliquen segun lo estipulado en el contrato, todos los importes
por alquiler mensual debidamente pagados a totalidad por EL ARRENDATARIO y toda la
documentacién del pago debidamente revisada y aprobada por EHISA/ SAN. EL ARRENDADOR

EHISA/SAN extendera una solvencia de pago del mes correspondiente.
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15.3 Propuesta de precio
Impuestos: EL ARRENDATARIO es responsable de atender todas las obligaciones fiscales que

surjan del Contrato.
Moneda de la Propuesta: La propuesta de precio debera ser Délares Americanos o su equivalente

a la fecha a Lempiras para las empresas participantes.

15.4 Costo de la Elaboracién de la Propuesta
El oferente asumira todos los costos asociados con la preparacién y entrega de la Propuesta, y

EHISA/SAN no sera responsable por tales costos, independientemente de la forma en que se
haga el proceso de seleccion o el resultado de esta. EHISA/SAN esta obligado a aceptar Ninguna
propuesta, y se reserva el derecho de anular el proceso de seleccion en cualquier momento previo
a la adjudicacion del Contrato, sin que por ello incurra en ninguna

obligacion para con el Consultor.

16. Garantias

16.1 Garantia de sostenimiento de oferta
Para este efecto sera considerado como garantia de sostenimiento de oferta el oferente presentar

un cheque certificado o de caja emitida por una entidad financiera establecida en el pais, a favor
de Empresa Hondurefa de Infraestructura y Servicios Aeroportuarios, Sociedad Andnima,
(EHISA S.A.) por un importe equivalente a dos meses del valor ofertado por alquiler, mas un 5%
de la actualizacion anual de la renta. Esto es: inflacién posterior a cada ano del contrato,
incluyendo la prorroga de la vigencia, agregandole el IVA respectivo. Es decir:

RMF X (2) MESES X (1.15) IVA X (1.05).

El cheque debera ser elaborado a nombre de: Empresa Hondurefia de Infraestructura y Servicios
Aeroportuarios, Sociedad Andnima, (EHISA S.A.) y debera ser emitido en délares americanos o
en equivalente a Lempiras.

Los cheques seran devueltos a las empresas que no hayan sido adjudicadas, en un plazo no
mayor a 15 dias posteriores a la emision del fallo. El cheque de sostenimiento de oferta sera
devuelto a las empresas ganadoras en un plazo de seis meses posteriores al inicio de vigencia
del contrato, mientras que el cheque de depésito en garantia sera cobrado por el Aeropuerto.

Si se va a participar en el concurso por mas de un local comercial pero la intencion final de la
empresa participante es quedarse solo con un espacio comercial, se debera emitir un solo cheque
certificado como sostenimiento de oferta y uno por depdsito en garantia por el valor que

corresponda al local que represente la renta mas alta. Si después de la adjudicacién es
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17 Pdlizas y seguros
El arrendatario sera el unico responsable por accidentes o riesgos profesionales, sufridos por sus

empleados, por lo que al momento de la firma de contrato debera presentar la pdliza de riesgos
del trabajo donde se evidencie que todos los colaboradores se encuentran cubiertos en el periodo
correspondiente.

Asimismo, El Arrendatario sera el Unico responsable por dafios a terceras personas o al inmueble,
que provengan del dolo, culpa o negligencia, imputables al personal o maquinaria de su empresa,
para lo que debera suscribir una Pdliza de Responsabilidad Civil. EL ARRENDATARIO sera
responsable de toda reclamacion civil proveniente por danos y perjuicios a su propio personal o
a terceras personas.

EHISA/SAN no efectuara reconocimiento alguno por pagos de seguros y no sera responsable por
accidentes de trabajo o dafios a terceros siendo absolutamente responsabilidad de EL
ARRENDATARIO

Asimismo, EL ARRENDATARIO exonera a EHISA/SAN de toda reclamacién, demanda,
actuaciones judiciales por consecuencia de aplicacion de las leyes laborales de previsién o

seguridad social respecto a personal que esté a su servicio.

18 Contrato

18.1 Tipo de contrato
Es de tipo CONTRATO DE ARRENDAMIENTO POR UN BIEN INMUEBLE.

19 Multas

En caso de incumplimiento de las clausulas del contrato o de pago del alquiler, o de los presentes
términos de referencia y/o por razones no imputables al Contratante, el Contratista debera pagar

una multa segun lo especificado en el Contrato.

20 Confidencialidad

No debe existir comunicacién que no sea por escrito y oficial entre los oferentes y el contratante.
Las solicitudes de aclaracion y sus respuestas durante el proceso deberan ser hechas por escrito.
Iniciada la evaluacién de las ofertas y hasta la comunicacién de adjudicacion, se considerara
confidencial toda la informacioén relacionada con el examen, las aclaraciones, la evaluacién de

las ofertas, los informes y la recomendacion de adjudicacion final. De igual modo, la informacion
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considerada confidencial no podra ser conocida por, o divulgada a, personas no involucradas,
directa y oficialmente, con la evaluacion de las ofertas, incluyendo a los oferentes.

El Arrendatario se compromete a mantener la confidencialidad sobre cualquier informacién
sensible relacionada con las operaciones y el funcionamiento de los aeropuertos objeto de esta
contratacion. Toda la informacion debe ser tratada con estricta confidencialidad y no debe ser

divulgada a terceros sin la autorizacion previa del aeropuerto.

21 Rechazo de Ofertas
El Contratante se reserva el derecho de aceptar o rechazar cualquier Oferta, de anular el proceso
de Licitacion y de rechazar todas las Ofertas en cualquier momento antes de la adjudicacion del

Contrato, sin que por ello adquiera responsabilidad alguna frente a los oferentes.

22. Criterios de Evaluacién
Para la adjudicacion del proyecto EHISA/SAN evaluara a los participantes en funcion
a los criterios propuestos en el alcance. El puntaje que se asigna a cada oferente sera

de la siguiente forma:

22.1 Evaluacion de la Oferta Econémica:

Se tendran en cuenta unicamente las propuestas econdmicas que hayan obtenido la puntuacion
minima de 80 puntos en la Oferta Técnica. La calificacién de la Propuesta Econdmica se
conformara de la siguiente manera:

Renta Mensual Fija (RMF): 100 puntos. La puntuacion se asignara en funciéon de la tarifa por
metro cuadrado ofertada, siendo la oferta mas alta la que obtenga la puntuacién maxima.
EJEMPLO DE CALCULO DE PUNTOS:

LOCAL UBICACION: LC-LOBBY

EMPRESA RMF CALCULO Puntos
Empresa 1 $840 (840/1250) x 100 67.20
Empresa 2 $1,000 (1,000/1,250) x 100  80.00

Empresa 3 $1,250 (1,250/1,250) x 100  100.00
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22.2 Evaluacion de la oferta técnica

22.2.1 Presentacion de los Documentos de cumplimiento

Documentos Legales

a.

b.

Fotocopia del Registro Tributario Nacional o RTN de la empresa

Fotocopia del documento de identificacién nacional

(DNI) del representante legal de la empresa.

Fotocopia de Escritura de Constituciéon y sus modificaciones, en
la cual, se determine la finalidad y si esta, sea igual o similar a
los servicios solicitados por EHISA-SAN debidamente inscrita en
la cdmara de comercio.

Permiso de operacion vigente

Constancia de Pagos a cuenta vigente.

Declaracion Jurada de no mantener juicios pendientes contra o a
favor del Estado, ni procedimientos legales por incumplimiento
en proyectos de construccion o suministros.

Asi como la autorizacién para la verificacion de la informacion en
cualquier fuente a criterio de EHISA-SAN.

Autorizacion del fabricante para distribucion o representacion de
la marca en Honduras (si aplica).

Toda la documentacion presentada viene foliada, con firma y
sello de cada una de las hojas de la oferta.

Cumple No Cumple

NOTA: Algunos items son subsanables, siempre y cuando se presenten en los dias requeridos
por EHISA/SAN.
EHISA/SAN se reserva el derecho de solicitar informacion adicional o actualizacién de los

documentos segun considere pertinente.

EHISA/SAN no se hace responsable si las ofertas no son recibidas en el plazo indicado, en cuyo

caso no seran aceptadas.

22.2.2 Evaluacion de la oferta técnica

a) Carta de Presentacion de la Empresa.

10%

b) Expresion de interés de Participacion en el Arrendamiento 109,

de los espacios comerciales.

c) Experiencia y Credenciales. Se debe presentar 359,

detalladamente Segun inciso 8.1.de los presentes

Términos de Referencia.
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d) Estrategia de Comercializacion del Duty Free. 15%
e) Disefio de Local. 20%
f) Presenta todos los Documentos de Cumplimiento. 10%
CALIFICACION FINAL 100%

EL PORCENTAJE MINIMO ACEPTABLE SERA DE 80 PUNTOS

Las empresas que pasen el minimo aceptable de la oferta técnica se pasaran a evaluar las ofertas
econdmicas, y la oferta econdmica con el monto menor, sera la empresa elegida para los trabajos.
Aclarando, a las ofertas econdmicas que se encuentren en un 15% mayor o menor que el
presupuesto base no se le considerara ni calificara. Cualquier aspecto no contemplado en estos
términos de referencia sera definido en consulta con las partes involucradas y de acuerdo con las
normativas y estandares aplicables.

SAN se reserva el derecho de adjudicar con una sola empresa que presente oferta y cumpla con

lo solicitado.

22.3 Presentacion de ofertas

La oferta debe presentarse por escrito debidamente firmada el 7 de noviembre de 2025 de 8:00
a.m. a 2:00 p.m. en las oficinas administrativas de EHISA-SAN en la ciudad de Tegucigalpa,
Paseo Proceres, Quinto Piso, enfrente de Hotel Hyatt. A la atencion del Departamento de
Adquisiciones, debera aportarse un documento en original y una copia adicional fiel del original.

Ambas deben venir en sobre cerrado y debidamente etiquetado con la siguiente informacion:

Sefiores EHISA - SAN
Departamento de Adquisiciones

EHISA/SAN-27-2025
“Alquiler de Espacios Comerciales en Zona DUTY FREE del Aeropuerto
Internacional Ramon Villeda y Juan Manuel Galvez”
LOCAL ___ SEDE

<Nombre de Empresa Oferente>
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No se aceptaran ofertas después de la hora y fecha antes indicada.

EL OFERENTE debera asumir todos los costos asociados con la preparacion y

presentacion de su Oferta.
Las ofertas que no cumplan con lo solicitado en el presente Alcance no seran tomadas

en cuenta para el proceso de adjudicacion.



